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SPECIALE MEDICINA ESTETICA
La richiesta di trattamenti estetici è in aumento in tutto 
il mondo e coinvolge un’ampia fascia della popola-
zione (dai più ai meno giovani). In questo numero di 
Dental Tribune affronteremo questo tema grazie a 
uno speciale che fornirà ai lettori delle informazioni sia 
da un punto di vista statistico che clinico.
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Effetti della Zn-L-Carnosina 
sulle lesioni della mucosa 

orale: case report
A. Cipollina, F. Cruciata, P. M. Mandrillo, L. Comuzzi,  

D. Rabita, T. Romasco, A. Piattelli, N. Di Pietro

Introduzione
La bocca costituisce la prima se-

zione dell’apparato digerente, oltre a 
essere coinvolta in funzioni essenziali 
dell’apparato respiratorio. La sua 
complessità è ampiamente documen-
tata nella letteratura scientifica. Seb-
bene nelle prime decadi del secolo 

scorso non fossero ancora piena-
mente comprese le sue correlazioni, 
oggi è riconosciuta come sede di ma-
nifestazioni primarie che possono in-
fluenzare l’intero organismo o essere 
riflesso di problematiche sistemiche 
rilevanti a livello orale.
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Biomec - Oxy Implant  
si appresta a festeggiare i 
primi 35 anni di successi  
internazionali nel mondo 

odontoiatrico

Il 17 Gennaio del 1990, dall’intu-
izione illuminata di Olivio Della 
Bella e Romolo Micheletti, nacque 
Biomec, azienda italiana di impianti, 
che mosse i suoi primi passi in un 
settore ancora in fase “embrionale”, 
di cui oggi ne è un punto di riferi-
mento per il presente e il futuro a 
livello nazionale e internazionale. Di 

questa importante realtà italiana, 
che festeggerà i suoi primi 35 anni 
nel Gennaio 2025, con un attesis-
simo evento, ne parliamo con Olivio 
Della Bella, Amministratore Dele-
gato e socio fondatore di Biomec - 
Oxy Implant.
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Medicina estetica, social  
e giovani: un rapporto  

controverso.
Intervista alla prof.ssa Milva Di Gioia

Patrizia Biancucci

La professoressa Milvia Di Gioia è 
una barese trapiantata in Inghilterra 
che si divide tra l’Italia e l’Inghilterra. È 
un’esperta di medicina estetica, laure-
ata odontoiatria, Master a Padova nel 
2009 in estetica periorale ed è docente 
al Master internazionale di Camerino a 
Torino. È proprio un’esperta di estetica 
perché ha iniziato ad occuparsi di que-
sto tema in tempi non sospetti. Con lei 

affronteremo il tema del rapporto tra la 
medicina estetica e i minorenni, i gio-
vani, gli adolescenti che costituisce 
anche un problema etico. Abbiamo dei 
che parlano da soli, 20% in più di richie-
sta di trattamenti estetici generali, ri-
spetto al 2019 più 67%, dati di fine 
2023, e addirittura rispetto al 2020 
siamo a più 130%.
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Biomec - Oxy Implant si appresta  
a festeggiare i primi 35 anni di successi 
internazionali nel mondo odontoiatrico

Olivio Della Bella, come nasce Bio-
mec?

Biomec nasce, contro ogni scara-
manzia, venerdì 17 Gennaio 1990 a 
Colico, dalla volontà mia e di Romolo 
Micheletti, dopo alcuni anni di espe-
rienza presso una delle prime aziende 
italiane che produceva e commercia-
lizzava impianti dal 1982. Iniziammo 
sfruttando le competenze e le cono-
scenze acquisite in quel periodo. I 
primi tempi furono eroici: ci occupa-
vamo di tutto, dalla ristrutturazione 
degli spazi alla produzione, dall’am-
ministrazione fino alle vendite. Non 

ci rendevamo conto che quell’espe-
rienza ci avrebbe aiutato enorme-
mente negli anni a venire.

All’inizio, per sopravvivere, pro-
ducevamo piccole quantità di im-
pianti dentali, ma anche pezzi mec-
canici, con poche attrezzature ma-
nuali. Con impegno e dedizione, 
anche lavorando nei weekend, riu-
scimmo a ottenere una commessa 
importante da un implantologo di 
spicco. Grazie a un giovane funziona-
rio di una società di leasing che cre-
dette in noi, acquistammo il nostro 
primo tornio a controllo numerico e 
da lì non ci siamo più fermati.

Il nostro obiettivo di migliora-
mento continuo ci ha permesso di 
farci conoscere nell’ambiente come “i 
Ragazzi della Biomec”. Molte aziende 
implantari iniziarono a commissio-
narci parte o tutta la loro produzione, 
costringendoci già nel 1994 a un 
primo cambio di sede. La crescita è 
continuata fino al 2002, quando ci 
trasferimmo nella nostra sede attuale 
a Colico.

Quando è stato creato il brand Oxy 
Implant?

L’idea di una linea implantare 
proprietaria nacque ad inizio del 
2000, ma rimase in sospeso per al-
cuni anni a causa dei numerosi impe-
gni quotidiani. La svolta arrivò nel 
2004 con la richiesta dal mercato 
spagnolo di una nuova linea implan-
tare. Lavorammo rapidamente per 
ottenere la marcatura CE, svilup-
pando una linea con connessioni a 
esagono interno ed esterno. In quel 
momento nacque il nome Oxy Im-
plant. Inizialmente, il mercato spa-
gnolo travolse la nostra produzione, 
penalizzando la commercializzazione 
in Italia. Nel 2013, il distributore spa-
gnolo interruppe la collaborazione, 
tuttavia trasformammo questa crisi in 
un’opportunità, sviluppando il brand 
Oxy Implant sia a livello nazionale 
che internazionale. Da lì nacquero 
nuove linee implantari, come la con-
nessione conica avvitata e le solu-
zioni protesiche innovative. Oggi, il 
nostro fiore all’occhiello è la linea 

Fixo, un prodotto brevettato a livello 
internazionale per la chirurgia gui-
data.

Grazie a questi sviluppi, abbiamo 
costruito una rete di vendita capillare 
in Italia e una distribuzione in oltre 20 
Paesi con una crescita media annua 
del 20% e oltre 70 dipendenti. Inoltre, 
siamo stati la prima azienda italiana a 
ottenere nel dicembre 2022 la certifi-
cazione UE secondo l’ultima rigorosa 
Direttiva MDR sui dispositivi medici.

Come vede il futuro del settore e della 
vostra azienda?

Il settore è cambiato molto negli 
ultimi anni. La concorrenza di Paesi 
con costi del lavoro più bassi si fa 
sempre più sentire. I grandi player 
possono delocalizzare, mentre 
aziende come la nostra devono pun-
tare su qualità e innovazione co-
stante.

Oggi, l’impianto dentale sta di-
ventando una commodity agli occhi 
dei professionisti, ma ciò che sta fa-
cendo la differenza e che la farà nel 
futuro saranno i prodotti comple-
mentari e i servizi. Oxy Implant, pro-
prio per offrire ai clienti queste op-
portunità nel 2021, ha creato il re-
parto ODS (Oxy Digital Solutions), 
all'epoca guidato dall’ing. Giacomo 
Moretti. La crescita esponenziale 
della produzione e le attività del re-
parto ODS richiedono  ormai spazi 
più ampi. Abbiamo quindi pianificato 
un importante investimento nei pros-
simi 2-3 anni, con l’aggiunta di due 

nuovi edifici che si aggiungeranno 
alla sede attuale, portando la super-
ficie totale a oltre 5.000 mq. dove cre-
eremo una nuova area dedicata alla 
formazione, con una sala corsi per 
60-70 posti e spazi per hands-on, in-
sieme a un’area conviviale da cui am-
mirare le splendide montagne che 
circondano la nostra sede.

35 anni di attività: un traguardo im-
portante. Come festeggerete?

Non mi sembra vero che siano 
già passati 35 anni. Guardandomi in-
dietro, vedo ancora “i Ragazzi della 
Biomec” lavorare sui primi torni ma-
nuali per 12 ore al giorno. Oggi siamo 
una grande azienda, e vogliamo fe-
steggiare questo anniversario con un 
grande evento il 17 gennaio 2025, 
proprio come quel venerdì di 35 anni 
fa.

L’evento si terrà a Milano, agli 
East End Studios, e sarà diviso in due 
parti: un pomeriggio dedicato all’E-
ducation, con quattro corsi monote-
matici tenuti dai nostri opinion lea-
der, e una grande festa serale. Dalle 
19:30 ci sarà un aperitivo di benve-
nuto, seguito da una cena di gala, 
uno spettacolo comico e un party 
night. Sarà un’occasione per cele-
brare con tutti coloro che ci hanno 
accompagnato in questi anni: clienti, 
collaboratori, distributori e amici. 
Sono sicuro che sarà un evento me-
morabile.
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Integrazione impianto/servizi… uno dei 
segreti dell’evoluzione aziendale

Tra le innovazioni che hanno guidato e guideranno il futuro di Biomec - Oxy Implant, un particolare accenno va fatto al reparto ODS. Di questo tema ne 
parliamo con l’ing. Giacomo Moretti che ha creato il team multidisciplinare del dipartimento.

Ing. Moretti, quando nasce ODS?
ODS, Oxy Digital Solutions, il reparto digitale di Oxy Implant 

nasce formalmente alla fine del 2021, ma sono molto affezionato 
all’idea che il primissimo germoglio di ODS possa coincidere con 
una telefonata di auguri la Vigilia di Natale dell’anno prima avuta 
con l’allora Direttore Commerciale dell’Azienda, il Sig. Claudio 
Bettega, uomo lungimirante ma mancato prematuramente, che 
aveva visto nell’integrazione impianto/servizi, tra cui quello del 
digitale, l’unico futuro possibile per un brand implantare.

Da chi è costituito ODS? Quali competenze sono necessarie in un 
reparto digitale?

Il gruppo ha necessariamente competenze multidisciplinari, con 
esperienze specifiche e verticali. Ingegneri biomedici, odontotecnici 
e meccanici si affiancano a una particolare sensibilità commerciale 
orientata alla fornitura custom-made e non pianificabile.

Come integrare un reparto “custom made” all’interno di un’a-
zienda di produzione in serie di impianti dentali?

L’integrazione è proprio il segreto dei risultati di ODS poiché 
accanto alle tipiche competenze che gravitano attorno a uno stu-
dio dentistico, quali quelle odontotecniche, l’Azienda produttrice 
può integrare e combinare l’apporto di un intero reparto di mi-
cromeccanica, vero valore aggiunto ed elemento distintivo nella 

gestione della produzione del fresato, di kit per chirurgia guidata 
e dei materiali quali Titanio e Cromo Cobalto.

Qual è l’obiettivo di un reparto digitale all’interno di una casa 
implantare?

Un reparto digital deve essere intrepretato come un custo-
mer service che possa supportare l’implantologo per un com-
pleto utilizzo di tutte le tecnologie oggi a disposizione: dallo 
scanner intraorale, ai software di simulazione e pianificazione dei 
piani di trattamento, alla stampa 3D, al fresato.

Quali nuovi sfide per ODS?
La sfida principale è il trasferimento del modello organizza-

tivo e produttivo applicato con successo sul territorio nazionale, 
a tutti i ns distributori esteri, che potrebbero quindi contare sul 
servizio legato all’impianto, svincolandosi da concetti quali la 
percezione del brand e la sola logiche di prezzo.

La creazione di un team di assistenza di primo livello, presso 
il distributore e in supporto all’end user, costituirà il preludio per 
la strutturazione delle varie subsidiary di ODS.

Ma come è nata la PCube che effettivamente vi qualifica e vi 
rende riconosciuti sul mercato come punto di riferimento nella 
chirurgia protesicamente guidata?

Le primissime idee erano già in Azienda prima di ODS. La 
possibilità di svilupparle grazie alle tecnologie e alle competenze 
previste dal business plan utilizzato per la costruzione di ODS ha 
permesso di creare un unicum che combina più tecniche e più 
materiali.

Spesso le dime PCube vengono definite come “gioielli”, pro-
babilmente grazie al particolare design e alla caratteristica colo-
razione dei componenti in Titanio anodizzato.

Come l’esperienza pluriennale nel digitale la sta aiutando nel 
ruolo di Direttore Generale?

I piani di trattamento non possono ormai prescindere dall’u-
tilizzo della tecnologia e anche la fornitura dell’impianto, ed in 
particolare dei suoi componenti protesici, sta subendo un’evolu-
zione condizionata dalle nuove possibilità che queste tecnologie 
consentono.

Una visione globale del processo terapeutico, dalla diagnosi, 
alla pianificazione, passando dall’impianto per ottenere una pro-
tesi “ragionata” permette, tra l’altro, di essere sempre più “orien-
tati al paziente”, mission aziendale sin dalla costituzione di Bio-
mec ben 35 anni fa.
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